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ABSTRAK

Kelangsungan sebuah usaha dapat terwujud jika barang dan jasa yang ditawarkan dapat diterima dengan
baik di masyarakat dan pangsa pasar. Untuk itu perusahaan harus mengerti mengenai penjualan. Salah
satunya adalah penjualan kredit. Dilihat dari seringnya transaksi partai besar yang terjadi di CV. Energi
mengharuskan perusahaan ini melakukan penjualan kredit. Dari banyaknya penjualan kredit yang terjadi, hal
ini akan menyebabkan adanya piutang dan perusahaan harus sebisa mungkin mengendalikan piutang yang
terjadi secara efektif dan efisien. Untuk mencapai tujuan tersebut, pemimpin perusahaan membutuhkan
suatu sistem untuk membantu mengadakan pengendalian intern khususnya dalam hal ini pengendalian
piutang. Atas dasar kondisi diatas, dipandang perlu untuk menganalisis penerapan sistem informasi
akuntansi penjualan dalam meningkatkan efektifitas pengendalian intern piutang CV. Energi.
Tujuan dari penelitian ini adalah untuk memberikan penjelasan tentang pelaksanaan sistem informasi
akuntansi penjualan kredit di CV. Energi, mengevaluasi efektivitas pengendalian intern piutang, dan
mengetahui peranan sistem informasi akuntansi penjualan kredit dalam meningkatkan efektivitas
pengendalian intern piutang. Efektivitas dan efisiensi pengendalian intern ditentukan oleh sebuah struktur
pengendalian intern yang mencakup lingkungan pengendalian, penaksiran risiko, aktivitas pengendalian,
informasi dan komunikasi serta pengamatan (monitoring).
Hasil penelitian yang dilakukan menunjukkan bahwa sistem informasi akuntansi penjualan kredit belum
cukup baik. Ditandai dengan belum dilakukannya pencatatan laporan keuangan yang baik. Namun disamping
kekurangan tersebut, unsur-unsur sistem pengendalian intern sudah cukup baik seperti dokumen, jaringan
prosedur, catatan akuntansi, bagian atau fungsi yang terkait serta unsur lain.  
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ABSTRACT

The continuity of a business can be realized if the goods and services offered can be accepted by both the
public and market share. Thus, a company must understand the sales. One of them is a credit sale. Seen
from the frequent large party transactions that occurred in the CV. This requires energy companies to sell
credits. Of the number of credit sales that occurred, it would cause the company`s accounts receivable and
accounts should as much as possible to control which occur effectively and efficiently. To achieve this goal,
corporate leaders need a system to help organize the internal control specifically in this case the control of
accounts receivable. On the basis of the above conditions, it is necessary to analyze the implementation of
accounting information systems sales to boost the effectiveness of internal control accounts CV. Energy. 
The purpose of this study is to provide an explanation of the implementation of the accounting information
system of credit sales in the CV. Energy, evaluated the effectiveness of internal control accounts, and
determine the role of accounting information system of credit sales in receivables increased effectiveness of
internal control. Effectiveness and efficiency of internal control is determined by an internal control structure
that includes the control environment, risk assessment, control activities, information and communication and
observation (monitoring). 
The results have shown that the credit sales accounting information system is not good enough. Marked with
the financial statements have not been doing a good recording. But despite these shortcomings, the elements
of the internal control system is good enough as documents, network procedures, accounting records, parts
or related functions as well as other elements. 
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